
アポ獲得代行

空アポに、課金しない。

コールドメール ＋ 商談前日の電話連絡で、

話の通った商談だけをカレンダーにお届けします。

初期費用 0円 月額固定費 0円 成果報酬のみ
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課題

アポ代行で、いちばん腹が立つところ

この4点だけを構造的に直したのが本サービスです。

行ってみたら相手が来ない。それでも請求は来る

話がまったく通っていない。担当部署ですらない

もらえるのは会社名と担当者名だけ。当日まで何も分からない

日程変更のたびに自社で調整する羽目になる
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解決

商談の前日に、こちらから電話します

1. 当日の離脱を防ぐ

前日にご本人と話すので「忘れてい

た」「話が通っていなかった」が起き

ません。

2. 中身を先に渡す

課題・検討時期・予算感・決裁体

制・当日聞きたいことを伺い、商談

前にお渡しします。

3. 空アポの判定材料になる

前日に話した記録が残るので、認識

の有無や連絡の可否の裏が取れま

す。
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進め方

やることは4つだけ

1

条件を伝える

御社

業種・規模・地域・お会い

したい役職

2

弊社が送る

弊社

リストと文面を作り、確認

をいただいてから配信

3

相手が枠を選ぶ

自動

見込み客が空き枠を選び、

その場で確定

4

商談に出る

御社

前日の聞き取り内容を持っ

て、1回目から本題へ
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料金

成果報酬のみ。1アポ 39,000円（税別）

39,000 円 / 1アポ（税別）

初期費用 0円 月額固定費 0円 最低保証なし 空アポ 0円

ターゲットリストの作成

メール文面の作成と継続的な改善

送信元の設計と設定

見込み客が自分で日程を選べる予約ページ

前日の確認電話とヒアリング

日程変更の再調整／実績が見られる管理画面
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空アポの定義

何をもって「空アポ」とするか

基準を先に決めて、契約書に明記します。判断に迷う場合は御社の申告を優先します。

空振りに終わった前日架電の費用は、弊社の架電担当が負担します。

無断で来られなかった

前日も当日も連絡がつかなかった

指定条件と明らかに違う会社だった

承諾した覚えがないと言われた

先方都合で10分未満で終了した

同じ会社の同じ担当者への重複
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正直に

先に申し上げておくこと

受注は保証しません。保証するのは「まともな商談の場が立つこと」までです

初月から大量には出ません。少量から始め、反応を見て文面とリストを直します

本格的に出始めるのは開始から1〜2か月目です。最低3か月は見ていただくようお願いしています

「実績多数」という売り方はしません。前日の聞き取り内容という実物でご判断ください
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運営

運営会社

ASI株式会社（東京都世田谷区上馬3-18-17 メゾンドシャルテ310）

本サービスは販売パートナーと共同で提供しています（非独占）

配信するメールには送信者名・住所・問い合わせ先を表示し、ワンクリックで停止できる導線を入れています

一度接触した法人へは既定で90日間、再接触しません
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お問い合わせ

まず1件、無料でお試しください

どんな会社に会いたいのかを伺ったうえで、

そもそも成り立つかどうかを正直にお伝えします。

https://asi.co.jp/apo/

ASI株式会社／東京都世田谷区上馬3-18-17 メゾンドシャルテ310
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